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Diada

Liberdade de Impostos
em Brasilia

Informar ao consumidor a
carga tributaria embutida nos
produtos comercializados

No pais € a proposta do Dia
da Liberdade de Impostos,
que acontecera na segunda
quinzena de maio pela CDL
Jovem. Esse € um dos projetos
delineados pela diretoria
dentro do Planejamento
Estratégico deste ano

presidente da CDL Jovem,
O Samuel Torres, informa que
0 objetivo do Dia da Liber-
dade de Impostos € a conscientiza-
¢do por parte do consumidor do

total de carga tributaria paga por
ele, ao adquirir produtos do mer-

cado e, com isso, buscar apoio da
populacdo para que as entidades
representativas do comercio e de
outros segmentos pressionem 0O
governo federal para que reduza a
carga tributaria do pais.

Uma das iniciativas do projeto,
explica Samuel, é vender em um
posto da cidade, gasolina com o
valor subtraido dos impostos inci-
dentes do combustivel, o que re-
duziria em até RS 1,05 por litro. “A
proposta € que os consumidores,
ao conhecerem o valor sem impos-
tos, busquem mais informacdes e
conhecam o projeto”, comenta.

Samuel explica que o Dia da Li-
berdade de Impostos ja foi realizado
em Belo Horizonte e Sao Paulo, o

que despertou o interesse da CDL
Jovem em realiza-lo em Brasilia. “Es-
tamos desenvolvendo a ideia de in-
tegrar todas as CDLs Jovens do pais,
para que o projeto seja promovido
em nivel nacional, no mesmo dia,
em todos os estados que contam
com essas entidades”, diz.

Divulgacao - De acordo com
o presidente, a CDL Jovem preten-
de promover uma ampla divulga-
cdo do projeto, com a distribuicdo
de panfletos e cartazes por toda a
cidade. “Nesta primeira edicdo, €
necessario que o Dia da Liberda-
de de Impostos seja valorizado e
tenha uma boa resposta da popu-
lacao, facilitando a sua realizacao
nos proximos anos”, analisa.

Planejamento

Segundo Samuel,
além desse, a diretoria
da CDL Jovem realizou
um Planejamento
Estratégico para discutir
e planegjar as acoes que
serao implantadas pela
entidade durante o ano.
“Estamos discutindo
ainda sobre outros
projetos”, diz.

Site - O presidente
destaca que a CDL Jovem
estad com novo site, cuja
proposta ¢ aproximar a
entidade dos associados
€ Jovens empresarios,
apresentando os
trabalhos realizados,
além de criar um espaco
para comunicacao
promovendo a interacao
com os lojistas e um canal
direto com a diretoria.
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Crescimento no numero

de cooperados, na carteira

de emprestimos e No
patriménio liquido foram
alguns resultados positivos
alcancados pela Credilojista
Nno ano passado. Nas
assembleias, Geral Ordinaria
e Extraordinaria, realizadas no
dia 30 de marco, eles foram
apresentados aos cooperados.

presidente da cooperativa, Ser-
Ogio Viott, apresentou a presta-

cao de contas do exercicio de
2009, aprovadas com a incorporacao
das sobras em reserva legal. Tambem
fol realizada a eleicao dos novos inte-
grantes do Conselno Fiscal. Sao eles:
Eliseu de Aradjo Pessoa (Gramarca),
Renato Costa (S6 Oleo), Quintin An-
tonio Segovia (TC lluminacéa), Andre
Amaral Almeida (Limpidus), Ana Cris-
tina Teixeira (CDL) e Nivaldo Oliveira
Leite (Mega Model).

Viott analisa que mesmo com a
Crise na economia, No ano passado,
que atingiu todos os segmentos, en-
tre eles, 0 vargjo e também o setor
bancario, ocorreram fatores positivos
a serem comemorados pela coope-
rativa. “Registramos 28% de aumento
no numero de cooperados, 48% no

A assembleia aprovou as contas da cooperativa

patrimoénio liquido da entidade, 85%
de depositos recebidos e 96% de au-
mento de receitas”, ressalta.

Ele também cita o crescimento Na
carteira de emprestimos, que chegou
a 105%, ultrapassando RS 3 milhdes,
0 crescimento de 108% no resultado
operacional, e as taxas do cheque es-
pecial, de 4,5% ao més. Alem disso,
ressalta, um dos focos da cooperativa
fol a carteira de cobranca, que tem
taxa de RS 1,80 e D+Zero.

Outra iniciativa da Credilojista,
complementa Viott, foi aimplantacao
dos descontos no cartdo de credito,
com taxas de 1,88% a 2,08% depen-
dendo do montante, a antecipacao

de recebimento com taxas de 2,18%
a 2,38% e os descontos de cheque
com 2,7%. Atualmente, afirma ele, a
cooperativa conta com 430 associa-
dos entre pessoas fisicas e juridicas.
‘A cooperativa vem apresentando
crescimento  constante  de  forma
consolidada. Estamos com 0s pés no
chao”, comenta.

Posto - Para este ano, de acordo
com Viotti, um dos projetos em estu-
do ¢ a abertura do Posto de Atend-
mento ao Cliente, que sera implanta-
do em Taguatinga, Samambaia ou
Paranoa. “Vamaos escolher uma des-
sas cidades por decisdo da diretoria
com a geréncia’, conta.

Cooperado em destaque: Limpidus Servicos de Limpeza

Associada da Credilojista desde
a fundacao, a Limpidus Servicos
de Limpeza, utiliza seus produtos,
€ aponta as vantagens, segundo o
proprietario, André Amaral Almel-
da. “Com a cooperativa, reduzimaos
0S CUSLOS € NOSsa empresa cresceu
com essa economia”. OQutro ponto
positivo, emenda ele, sdo as taxas
diferenciadas da cooperativa em

relacao aos bancos.

‘A cooperativa néo fica inven-
tando taxas para lucrar em cima do
cooperado. Elas sdo justas e em um
custo bem menor. Ja os bancos criam
tarifas para qualquer coisa”. Sequndo
ele, como cooperado, € possivel ala-
vancar o negocio e fazer novos con-
fatos e, quanto mais a cooperativa
cresce, melhor para o cooperado.

André
Almeida,
- =y da
& o Limpidus:
= muitas
b vantagens
\ em ser
cooperado
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Copa do
Mundo:

vend

A Copa do Mundo na Africa
do Sul promete incrementar
as vendas do comércio

no Distrito Federal. Na
empolgacao dos torcedores
com o maior evento
esportivo mundial e a
Selecdo Brasileira, os lojistas
esperam aumento medio de
30%, e se prepararam com
antecedéncia para lucrar

s lojistas do segmento de
Oroupas € materiais esportivos

estdo otimistas, assim como
outros setores do comercio, que au-
mentam a comercializacao de pro-
dutos com temas da Copa, como ar-
marinhos, lojas de festas, agéncias de
turismo e bares e restaurantes.

Para Jorge Lessa, proprietario
da Sports Center, loja especiali-
zada na venda de materiais es-
portivas, no Conjunto Nacional,
esse segmento sempre tem uma
grande receptividade na época
da Copa. "A competicao ¢ um fa-
tor motivador tanto para o varejo
quanto para o consumidor, por
iSSO, espero um crescimento de
40% nas vendas de produtos da
selecao brasileira, como bandei-
ras, uniformes e outros. Aumen-
tamos o estoque em 30%, acredi-
tando no aumento da demanda’,
diz.

Segundo ele, alguns fatores positi-
vOs podem ajudar no incremento das
vendas, como o horario dos jogos -
que serao realizados no periodo da
tarde na primeira fase -, € o 6timo
desempenho da selecao nos cam-
peonatos gue serviram de prepara-
cdo para a Copa do Mundo, que, na
sua opinido, deram credibilidade para
0 time. “Quanto mais nossa selecao
avancar na competicao, melhores se-
rao as vendas’, acredita.

Camisa - O proprietario da
rede Free Corner, especializada em
produtos de corrida e materiais es-
portivos, Antonio  Augusto  Filho,
informa que diversas linhas de pro-
dutos estao sendo comercializadas
para a Copa do Mundo. Entre eles,
a camisa oficial da Selecao Brasileira,
produzida com material reciclado,
no valor de RS 239,00. Ja a réplica
tem o preco mais acessivel, de RS
189,00.

Tambem serd comercializada a L
nha Torcedor, por RS 69,00, e a Linha
Feminina. “Esperamos um aumento
de 30% nas vendas em junho”, diz.

Antonio Augusto comenta ainda
que a loja Nike Storm, a mais nova
da rede Free Corner, inaugurada re-
centemente no Iguatemi Shopping,
tambem esta com novas linhas de
produtos da Selecéo Brasileira.

Antonio
Augusto
Filho, da
Free Corner:
expectativa
de aumento
de 30% nas
vendas em
junho

| Ismael Lima,
- daAires
~ Turismo:
~ venda de
| pacotes para

Pacotes turisticos
para o mundial

As agéncias de turismo tambem in-
crementam  0s negocios no - periodo
da Copa e buscam os torcedores mais
empolgados em acompanhar os jJogos
ao vivo. Segundo Ismael Lima, gerente
de vendas da Aires Turismo, para viajar
para a Africa do Sul, o torcedor terd que
arcar com um custo de cerca de USS 20
mil, pouco mais de RS 40 mil reais, por
um pacote completo.

Ele ressalta, porém, que existemn ou-
tros pacotes com valores menores, mas
que nao incluem toda a competicéo.
“Esperamos registrar um  crescimento
de 10% a 15% na venda dos pacotes,
devido ao habito do brasileiro, que dei-
Xa tudo para a Ultima hora”, finaliza.
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No dia 20 de abril, a entidade reuniu, em uma festa na Unique Palace,

undada em 13 de abril de 1965,
F para fornecer informacdes de

credito ao comeércio, por meio
do SPC, a CDL € uma entidade resper-
tada pela seriedade e pelo compro-
metimento com 0 COMErcio, segundo
0 presidente, Vicente Estevanato, e al-
cancou essa posicao, com o trabalho
de seus presidentes e diretorias, home-
nageados No evento, por sua atuacao
e contribuicao com a entidade.

O presidente da Comissao do Ani-
versario de 45 anos e diretor-secreta-
rio, Jose Carlos Magalhaes Pinto, res-
saltou que o sucesso alcancado pela
CDL se deve ao trabalho de 13 presi-
dentes e mais de 200 diretores, que,
a0 lado dos funcionarios, sempre
trabalharam pela entidade. “As dire-
torias sao formadas por empresarios
que se dedicam ao Movimento Lojis-
ta, e, muitas vezes, precisam deixar o

convivio com suas familias, em nome
desta atuacao”’, emenda.

Na solenidade, o vice-presidente,
Geraldo Araujo, destacou a historia da
entidade e a homenagem aos ex-pre-
sidentes. “Dos presidentes que passa-
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ento reuniu mais'de 500 convidados

ram pela entidade, de Jose de Melo e
Silva, o primeiro, a Vicente Estevanato,
0 atual, a CDL cresceu e foi se adap-
tando para atender as necessidades
do mercado’, diz.

Nesses anos, afirma Geraldo, alem
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Os ex-presidentes da CDL e seus familiares
foram homenageados por suas gestées e o
trabalho em prol do comércio

Uniao - O presidente do Con-
selho Consultivo, Ennius Muniz, fa-
lou em nome dos homenageados
e destacou a uniao das diretorias

' da CDL, um grupo que sempre
atuou junto e acabou se tornando
a “Familia CDL". De acordo com
ele, a forca do Movimento Lojista
¢ importante para lutar em defesa

do SPC, a CDL investiu em novas pro-
dutos e senvicos e passou a integrar o
Forum do Setor Produtivo defenden-
dendo as propostas do setor perante
0s poderes Executivo e Legislativo.
“Hoje, contamos com mais de cinco
mil associados e oferecemos Servicos
como 0 Cheque Garantido, Protesta
Facil, temos a Credilgjista, a Fundagédo
CDL e a CDL Jovem, e promovemos,

anualmente, o Liquida DF", conta.

Geraldo complementa que as Cé-
maras de Dirigentes Lojistas, em todo
0 pails, estdo buscando novos cami-
nhos e produtos para oferecerem ao
comercio. “Ja estamos pensando na
proxima decada. Temos gue Nos mo-
dernizar, acompanhar as novas tec-
nologias e encontrar sustentabilidade
para a entidade”, finaliza.

José de Melo (1965-1966 / 1967-1969) /r1 Mermoriarm

Edmond Baracat (1966-1967|

José de Souza Garcia (1969-1970) /n Memoriam

Vicente de Paula R. da Cunha (1970-1973)/n Memoriam

Luis Roberto da Cunha (1975-1979 / 1983-1985) /7 Memoriarm
Sidney Veiga (1979-1983| /7 Mermoriarm

Joel Campanatti (1985-1989)
Sérgio Luiz Viott (1989-1991)

Dimas Thomas da Fonseca (1991-1996)
Antonio Augusto Carvalho de Moraes (1996-2000)
Pedro Américo Pires de Araujo (2001-2002)

Ennius Muniz (2003-20006)

Vicente Estevanato (2006-2010)

das propostas do varejo, entre elas,
a implantacao da reforma tribu-
taria. “Estamos esperando isto ha
muito tempo. A CDL tem o com-
promisso de lutar por ela, junto
com a CNDL". E ressaltou ainda o
trabalho dos ex-presidentes, muitos
pioneiros de Brasilia, gue chegaram
a cidade quando ela comecou, €
contribuiram para o crescimento
do comércio e da capital federal.

O presidente da CNDL, Roque
Pellizzaro JUnior, comentou que a
CDL do Distrito Federal comecou
sua atuacdo juntamente com a
criacao de Brasilia e viabilizou um
modelo de negocios com o SPC,
para proteger o credito. “Mas hoje,
as CDLs e o SPC devem ter uma vi-
Sa0 mais ampla, inclusive, a propos-
ta é transformar o Servico de Prote-
cao ao Credito em Servicos para o
Comeércio”, conclui,

: |o Lojista | Abril/Maio de 2010
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Clube de
Diretores
Lojistas

Transcorria 0 ano de 1963. Farmé-
cias, agéncias bancarias, empresas de
transporte e carpintarias comecaram a
se instalar a cada dia na Cidade Livre,
atendendo as demandas de bens e ser-
vicos da construcao da nova Capital. O
comercio do Distrito Federal se conso-
lidava e a populacdo local crescia jun-
tamente com a necessidade para que
se estruturasse na capital do Brasil um
Servico de Protecao ao Credito (SPC).

Crédito - \/ender a prazo no Distrito
Federal, nos anos 60, era uma aventura
de alto risco. O comeércio necessitava
de instrumentos que Ihe permitissem
alguma margem de seguranca. Os
moradores vinham de fora, precisando
adquirir bens, e sem nenhuma referén-
Cia, muitas vezes na cidade somente de
passagem. O “calote” era uma redlidade
frequente. Os lojistas amargavam preju-
izos. Muitos faliram por essa razéo.

Os lojistas passaram, entao, & se con-
sultar, entre eles, via telefone e come-
cou a ganhar forma a ideia de unido.
Foi constituida uma comissao organiza-
dora para a formacao do Clube de DF
retores Lojistas de Brasilia, e esse grupo
empenhou-se na conquista de empre-
sarios para formar a entidade.

Nodia 13 de abril de 1965, foi cons-
tituida a primeira diretoria provisoria e
relatada em Ata a criacdo do Clube,
com a presenca de representantes
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Vicente de Paula Rodrigues vota na eleicdo da
primeira diretoria do Clube de Diretores Lojistas

de 24 estabelecimentos comerciais.
Estavam naquele primeiro encontro a
General Movilar, o Ponto Frio, a Ipé, a
[tabras, a Moplan, a Solomag, a Cibral,
a Lojas de Brasilia, a Bi-Ba-B6, o Novo
Mundo, a Galeria Feminina, a Brasilar,
a Joalheria Sonia, a Gulistan Modas, a
Mimart Decoracoes, a Sacy Moveis, a
Automar Brasilia, a Casa Neno, a Mi-
nasgas, a WS Reis Moveis, o Mundo
das Loucas, a M.H.-J. Assafin, a Comer-
cial Brasilia e a Vestil.

SPC - Criar o SPC no Distrito Federal
foi misséo das mais complexas. A marca
tem registro no Instituto Nacional de Pro-
priedade Industrial (INPI) em nome da
Confederacdo Nacional de Dirigentes
Lojistas (CNDL) que, atraves de conces-

sdo, libera a utllizacao da marca, exclusi-
vamente, para as Camaras de Dirigentes
Lojistas.

Mas, no Distrito Federal, a marca SPC
estava registrada para uma empresa
privada que prestava servicos de infor-
macao de crédito pessoal. E somente
na CDL de Brasflia, o servico de infor-
macoes de créedito chamava-se DPC.
O fato exigiu da CNDL impetrar acdo
Jjudicial para obter o direito de utilizacao
da marca SPC pela CDL do DF. A infor-
macao que hoje chega em poucos se-
gundos ao lgjista, demorava horas, pois
0 diente que comprava a prazo fazia o
cadastro e cabia ao DPCligar para cada
uma das lojas e verificar se aquele con-
sumidor era ou ndo um bom pagador.
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I O proprietario da Pioneira da Borra-

cha, Hely Walter Couto, chegou a ca-
pital federal em 1958. Ele conta que
decidiu se mudar para a nova cidade
depois do convite de um amigo que lhe
sugeriu abrir uma loja para vender capas
de chuva, botas, e outros acessorios uti-
lizados pelos operarios que trabalhavam
na cidade. “Quando a CDL surgiu, me
tornei associado e participava de todas
as reunioes. A entidade tinha apenas 48
socios”, conta.

Segundo Hely, na década de 60, havia
uma grande dificuldade em vender a pra-
70 pelo fato de ndo existir ainda uma enti-
dade - antes da criacao da CDL e do SPC -
comnomes e contatos dos consumidores,
que oferecesse seguran¢a aos comercian-
tes, €, por isso, eles priorizavam as vendas
a vista. “Mas a CDL investiu na protecao
do credito e sempre fol importante para o
comeércio de Brasilia”, ressalta.

Consulta - A Construdantas, que
iniciou suas atividades em 1958, com o
nome de NV Dantas Materiais de Cons-
trucao, no Nucleo Bandeirante, tambem
€ uma das pioneiras do comercio de Bra-
sfia. Em 1961, a empresa foi transferida
para a Asa Norte, com 0 nome de AM.
Dantas, e em 1988, passou a se chamar

Construdantas. Durante muitos anos foi
a unica do ramo e a primeira a vender
produtos como dmento branco, grani-
tina, € outros produtos, de acordo com
0 atual proprietario, José Amaro Neto,
que, em 2005, adquiriu a empresa com
0s socios, 0 sobrinho André Amaral e o
imao Leimar Leitdo. “Meu irmdo iniciou
0 Negocio € Nos ensinou sobre o varejo”,
destaca.

Amaro Neto conta que a empresa €
associada da CDL ha muitos anos, desde
0 tempo em gue o SPC tinha informa-
coes dos consumidores em fichas de pa-
pel. O vendedor Luiz Ribeiro, funcionario
da loja ha 32 anos, lembra que a con-
sulta antigamente era feita por telefone
€ demorava algumas horas. “Faziamos a
ligacao para a CDL para obter informa-
coes dos consumidores”, diz.

Ele ressalta que as vendas, antigamen-
te, eram realizadas & vista ou com prazo
de ate 60 dias para pagar. Se optasse
pelo prazo, o consumidor podia levar os
produtos € pagar depois, ja que Nao exis-
tia 0 boleto. “A loja tinha um fichario com
0 Cadastro da pessoa, fazia a nota fiscal e
depois o cliente voltava e pagava. Se ele
Ndo pagasse, Nao vendiamos mais para
ele”, emenda.

=

José Amaro Neto e André Amaral, da
Construdantas: a consulta ao SPC era
realizada pelo telefone e demorava
algumas horas para saber se o cliente
estava com nome limpo

Luiz Ribeiro,
vendedor da
Construdantas:
boleto nao
il existia e cliente
tinha prazo de
60 dias para

pagar
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Hely Walter Couto, da Pioneira
da Borracha: abertura da loja

na década de 60 para a venda

de capas de chuvas e botas aos
operarios que construiam Brasilia
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Edmond Baracat

No comeco da minha gestao foi muito dificil. Fui o segundo presidente da CDL e a primeira
acdo foi a criacao do SPC, pois precisavamos de informacoes para efetuar as vendas.
Para que pudessemos vender a prazo era Necessario saber quem era o consumidor, sendo o
comerciante era enganado. Entdo, criamos o Clube de Diretores Lojistas para ajudar o comercio.
Tambeém compramos maquinas de datilografia e contratamos varios profissionais para criarmaos
um cadastro de consumidores e repassarmos as informacoes - que demoravam horas ou dias -
para os lojistas. Ainda compramos a primeira sede da CDL, no Edificio Sonia, no SCS, com um grande conjunto de
salas. Hoje a entidade ¢ respeitada no mercado. O comeco do Clube e sua continuidade como CDL se
devem a fidelidade, a amizade € a seriedade dos lojistas pioneiros, que comecaram a historia da entidade.

Joel Campanatti

Cheguei em Brasilia em 1977, € na semana seguinte, ja estava na CDL como colaborador
na gestao de Luis Roberto da Cunha. Em 1985, fui eleito presidente da entidade. A
primeira tarefa foi realizar a informatizacéo da CDL, j& que o cadastro ainda estava em fichas de
papel. Para isso, instalamos um Centro de Processamento de Dados. Com o tempo, adquirimos
novos computadores e reduzimos o tempo das consultas para apenas 15 segundos.

Tambeém atuamos na area institucional promovendo semanalmente almocos com

lojistas, secretarios de estado e 0 governador, para discutir sobre 0 comeércio da cidade. A CDL ja era muito
respeitada. Hoje, € uma entidade dinamica, forte e representativa do comércio do Distrito Federal.

Tenho orgulho disto. Cada presidente contribuiu com seu trabalho para que alcancasse essa posicao.

Sergio Luiz Viott

A CDL tinha 659 associados e realizamos um trabalno para ampliar o ndmero de socios.

Tambem investimos em uma central telefénica, que possibilitou grande agilidade no
atendimento ao consumidor. Mas tambem tivernos algumas dificuldades, como a Lei Delegada n°®
52, que permitia a Sunab intervir no comercio e confiscar mercadorias, com os fiscais do Samey.
Logo depoais, veio o confisco do dinheiro da populacao pelo governo Collor. Com isso, 0
consumo diminuiu e grande parte da populacao ficou inadimplente. A CDL, entao, criou
grandes campanhas para que os devedores voltassem as lojas para renegociar com juros reduzidos. A entidade

sempre atuou em conjunto e com credibilidade perante os lojistas brasilienses. E representativa no b
ramo empresarial. Tiveros sucessoes decididas com consenso e as ideias e projetos foram continuos. I
— _

" Dimas Thomas da Fonseca

Uma das primeiras acoes da minha gestao foi a mudanca do nome de Clube

—— dos Diretores Lojistas para Camara de Dirigentes Lojistas. As salas da sede do
Centro Empresarial Norte foram quitadas e criamos a Fundacdo, a terceira do pals,
um marco para a entidade. Depois de diversas iniciativas, a CDL tornou-se uma
entidade de classe com uma gestdo eficiente.

~ Além disso, houve um grande esforco em aumentar o patrimonio e maodificar

a administracao interna. A CDL cresceu politicamente nas gestdes mais recentes devido a

unido e a atuacao perante o poder politico da capital. Também se estabilizou

financeiramente pelos investimentos realizados e o trabalho profissional de todas as diretorias.




| Antonio Augusto Carvalho de Moraes

Quando assumi, a CDL tinha 859 associados €, hoje, tem mais de cinco mil.

Faziamos cerca de 380 mil consultas por més e, no final da gestao, alcancamos a
marca de 1,5 milhao. Buscamos novos servicos, como o Cheque Garantido e apoiamos
a criacao da CDL Jovem. Conseguimos pagar e reformar a atual sede, no SCS, e a
entidade passou a contar com um grande patrimonio.
Também merece destaque a integracdao do SPC, que passou a oferecer consultas em
nivel nacional, sendo que a CDL de Brasilia foi uma das cinco responsaveis pelo projeto. O reconhecimento
da entidade era tao grande, que, em 2000, realizamos uma Convencao Nacional Lojista para os
associados, que contou com a participacao de quatro mil lgjistas de todo o pais.

Pedro Americo Pires de Araujo

Trabalhei ao lado de Ennius Munniz, vice-presidente, e da diretoria, com
foco nos associados e para manter a credibilidade alcancada pela entidade.
iy Comecamos a proposta da Escola do Varejo e realizamos um grande ciclo de
palestras. Registramos o crescimento do Cheque Garantido, implantamos politicas
de valorizacao do quadro interno e reformulamos o Estatuto.
Tambeém criamos o Conselho Consultivo e resgatamos a historia da entidade,
com a edicdo de um CD-ROM e o Forum do Setor Produtivo, com a realizacao da primeira
reuniao na CDL. Demos os primeiros passos e atuamos junto ao Banco Central para a
implantacao da primeira cooperativa de crédito do varejo, a Credilojista.

T —

Ennius Marcus de Moraes Muniz

A CDL sempre teve representatividade no varejo de Brasflia. Como presidente, liderei
um grupo de diretores competentes € comprometidos para manter esta posicao.
Tivemos a implantacao completa do SPC Brasil em nivel nacional, e na CDL, promovemaos um
enxugamento da maquina administrativa, tornando-a mais eficiente e reduzindo custos. Alem
disso, implantamos a Escola do Varejo e a cooperativa de credito.
Tais objetivos foram atingidos com uma boa situacao financeira, fator principal para a
concretizacao da Credilgjista e do inicio da escola do varejo. A CDL também atuou em diversos setores, por meio do
Forum do Setor Produtivo e lutamos para a criacao da Secretaria Nacional do Comeércio e do Supersimples.
Outras iniciativas foram o investimento na divulgacao e no crescimento da CDL Jovemn e da Fundacdo CDL.

N—

| Vicente Estevanato

£

- Tivernos o inicio das operacdes da Credilojista, idealizada na gestao de Ennius
Muniz. Criamos o Protesta Facil em convénio com os cartorios para oferecer

ao comercio do Distrito Federal. O servico tem como grande diferencial a reducdo de

CUStos para os associados que protestam seus titulos diretamente na CDL.

Atuamos junto com a CNDL e o Férum do Setor Produtivo para a implantacao do Codigo

de Defesa do Contribuinte, do Cadastro Positivo, de um reajuste automatico para o Supersimples e para a

regulamentacao do setor de cartdes de crédito. Conseguimos uma grande vitoria, com os vetos do presidente

da Republica, Luiz Inacio Lula da Silva, de quatro artigos da Lei do Inquilinato que prejudicavam o varejo,

e adquirimos um terreno atraves do Pro-DF para a construcao do Centro de Atividades CDL no SIA.
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Sérgio Rodrigues da Cunha recebe a homenagem em nome do ex- O ex-presidente Joel Campanatti
presidente Luis Roberto da Cunha do vice-presidente Geraldo Aratjo e o diretor Samuel Vasconcellos

O ex-presidente Sérgio
Viott com o diretor Eduardo
Pereira Neto

Sérgio Abreu Veiga recebe a homenagem em nome do
ex-presidente Sidney Veiga da diretora Karla Taroni

O ex-presidente Dimas Thomas da Fonseca
e o diretor \Wagner Goncalves da Silveira Junior

Marcio de Paula Rodrigues recebe a homenagem em nome do ex-

- . presidente Vicente de Paula Rodrigues do diretor José Amaro Neto
O ex-presidente Antonio Augusto Carvalho de Moraes

com o diretor Antonio Augusto Filho
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O ex-presidente Ennius Muniz com
a diretora Virginia Gontijo Guimaraes

&y .

S 4 __' )
ara de Diri

(o) x-presidente Pedro Américo Pires
com o diretor Talal Abu Allan

B

Bruno Estevanato recebe a homenagem em
nome do presidente Vicente Estevanato do
diretor José Carlos Magalhaes Pinto

O ex-presidente Edmond Baracat
com o diretor Francisco Venancio Alves

O diretor José Carlos de Magalhaes Pinto, em
nome da CDL, homenageia o diretor \Wagner
Goncalves da Silveira Junior, pela atuacao e
trabalho realizado em prol da entidade
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Eduardo Neto, Denivea Pereira, Alvaro Silveira Junior, Patricia Silveira, S6nia Antonio Augusto Carvalho de Moraes, Brunilde
Gontijo Guimaraes, Virginia Gontijo Guimaraes e Glaycon Pereira Moraes, Fabiana Vendramini e Antonio Augusto Filho

Rodrigo Silveira, Felipe de Faria e Ennius Muniz ] e Wagner Goncalves José Amaro Neto e Maria Nerise
da Silveira Junior Victor Amaro

Francisco Venancio, Avaldir Oliveira e Edmond Baracat
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Célia =5
Berberéia, |

dl Meliha Abu
Allan, lana \
Vasconcelos | = ¢
eAnalucia | %

P

j Lo Keila Cardoso, Veronica Oliveira, Maria Lucia Araujo e Darc Sarkis

Alvaro Silveira Jtnior
e Patricia Silveira

Talal Abu Allan, Antonio Augusto Carvalho de Moraes
e Geraldo Araujo
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Ennius Muniz e Marcia Corréa

Paulo Valadao, Gustavo Rocha, Wilmar Santana, Raphael
Paganini Picanco e Cristhian Domingos

José Carlos
Magalhaes
Pinto e Cecin
Sarkis

Avaldir e Veroénica Oliveira com Edmond Baracat

Eduardo Neto,
Denivea Pereira,
Karla Taroni

e Francisco
Venancio

Renato Simplicio (presidente da Federacdo da
Agricultura e Pecuaria), Danielle Moreira (presidente
da Associacdao Comercial do DF) e Geraldo Aratijo

Edson e Luciana de Castro
? =% . com Athaide Passos
i & { /
] . .

P




) _ Maria Lucia
e Geraldo

v 3 - Aratjo

José Carlos Magalhdes Pinto e

Tania Regina Goncalves Pinto

Samuel Torres, Aline Martins, Mariana Torres, lana
e Samuel VVasconcelos

Talale
Meliha
Abu Allan
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Marcelo Carvalho, Alvaro Silveira Junior, Pedro Américo
Pires e Fernando Brites (secretario adjunto da Secretaria
de Desenvolvimento Econémico do DF)
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Puxadinhos:

regras € NoVo prazo sao

contestados pelo Ministério Publico

Depois de muitos debates,
novas regras estabelecidas

e prazo estendido por mais
umano-5 de abril de 2011

- para que as lojas da Asa Sul
regularizem os espacos publicos
utilizados, conhecidos como
“Puxadinhos”, o Ministerio
Publico entrou com uma Acdo
Direta de Inconstitucionalidade
(ADIN), no dia 29 de abril,
defendendo a preservacao do
conjunto urbanistico de Brasilia.
Caso seja aprovada, os lojistas
que ja construiram terao de
desfazer tudo

egundo o promotor de justica e
assessor do controle de constitu-

cionalidade do Ministeério PUbli-
o do Distrito Federal, Roberto Carlos
Silva, na ADIN foi argumentado que
alei gue regulamenta os puxadinhos
violaria os principios e as normas da
politica de desenvolvimento urbano
do DF, expressos na Lei Organica,
que exige a preservacao do conjunto
urbanistico de Brasilia.

Ele complementa que a previsao
de julgamento da ADIN ¢ de quatro
meses. ‘O desembargador vai rece-
ber a acdo e encaminhala para o
governador, que devera se manifes-
tar contra ou a favor. Depois, passara
pela Camara Legislativa para analise
dos deputados distritais, € somente
apos este tramite, sera decidido se
inconstitucional ou nao”, diz.

O promotor ressalta que, se a
ADIN for aprovada, os lgjistas que ja
tiveram seus projetos aprovados e i-
cenciados, ou gue estao no meio do
processo, serao prejudicados. “Tudo
que foi estabelecido pelas novas re-
gras, Como, por exemplo, o espaco

Samuel Vasconcelos, da Centelha Elétrica: prejuizos para os lojistas
se a ADIN for aprovada

de seis metros e outros pontos, Nao
sera mais aceito, S empresarios te-
rao de comecar tudo novamente”,
comenta.

De acordo com Roberto, o Minis-
tério Publico decidiu se posicionar
sobre a questao apos a prorrogacao
do prazo por mais um ano. “A lei ha-
via determinado prazo para a regula-
mentacao até abril deste ano. Como
observamos que neste periodo nao
houve maobilizacdo dos lojistas e ape-
nas uma pequena parte buscou are-
gularizacao, ndo podemos fechar os
olhos e deixar gue isso aconteca por
mais um ano”, ressalta.

Ele informa que existem varias
acoes do Ministéerio Publico, desde
1993, a respeito dos puxadinhos, e
que, desde essa €poca, O assunto
nao foi resolvido. “A lei foi conduzi-

da de maneira quase perfeita, mas a
Camara Legislativa fez algumas mo-
dificacoes a respeito do tamanho dos
puxadinhos e outras que nao pode-
riam acontecer, por isso 0 Ministério
Publico questionou a situacdo e en-
trou com a ADIN", confirma.

Prazo - O gerente de aprovacao
de projetos da administracao de Bra-
silia, Anaximenes Santos, informa que
até o dia 5 de abril deste ano haviam
sido entregues 177/ projetos, sendo
que dez foram aprovados, € outro,
licenciado para o comeco da cons-
trucéo. Segundo ele, a aprovacao
do projeto nao depende apenas da
administracéo, mas também da au-
torizacao do Instituto do Patriménio
Historico e Artistico Nacional (lphan)
e da Procuradoria-Geral do Distrito
Federal (PGDF).
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Quadra 109 Sul: lojistas ja tinham escolhido o tipo de
construcao e estudam entrar com uma liminar

Empresarios contestam

O diretor da CDL, Samuel Vas-
concelos, proprietario da Centelha
Eletrica, na 512 Sul, analisa que a
prorrogacao por mais um ano foi
otima para os lojistas, € questiona
porque o Ministério Publico decidiu
intervir apenas agora. “Esse assunto
J& estd em pauta ha muito tempo e
0 MP ndo se manifestou depois que
resolvemos e acordamos pratica-
mente tudo com os deputados dis-
tritais e 0 GDF”, diz.

Ele acreditaque a ADIN tem gran-
des chances de ser aprovada. “Caso
issO aconteca, sera dificil reverter a
decisdo, sem falar no prejuizo que
0s comerciantes podem ter. Os [ojis-
tas ficaram com uma questao a ser

resolvida. Se construirem e a ADIN
for aprovada, tudo sera demolido,
€ se esperarem a decisdo por mais
quatro meses e se ela nao for apro-
vada, terdo perdido um grande tem-
po e precisardo fazer tudo de Ultima
hora”, comenta.

Liminar - O proprietario da
Eletrica Flamar, na 109 sul, sindico
dos blocos da quadra, Ari Lacerda,
conta que os lojistas ja concluiram
a primeira etapa e ate escolheram
0 modelo de construcao de acordo
com as navas regras, mas, caso a
ADIN seja aprovada, os lojistas e suas
entidades representativas  devem
marcar uma reunido com o Novo
governador, Rogerio Rosso, para

encontrar alguma solucao gue seja
Doa para as duas partes. “Se isso nao
surtir nenhum efeito seré necessario
entrarmos com uma liminar para
que possamos ganhar tempo ate a
resolucao da guestao”’, destaca.

Ele afirma que se a ADIN for
aprovada vai acabar com o comer-
cio. “As grandes lojas da cidade tém
puxadinhos, imagine as maquinas
chegando e destruindo tudo. E cla-
ro gque todos os lojistas devem se
regularizar para o0 bem do comercio
e da cidade, mas nao pode ser de
uma forma brusca como o Ministe-
rio Publico esta querendo. E preciso
que haja compreensao e paciéncia
de toda a sociedade”, conclui.
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reduz custos para empresas

Otimizacao no recebimento dos
debitos da empresa com menores
Custos € uma das vantagens
oferecidas pelo Protesta Facil, servico
exclusivo da CDL para os socios

Servico, em convénio com car-
Otc’)rios de protesto, tem apre-

sentado excelentes  resultados
para o comercio, afirma o presidente da
CDL, Vicente Estevanato. Entre eles, es-
tao a reducao de custos de cobranca e
0 aumento no indice de recebimento de
clientes inadimplentes. “A empresa que
utiliza o servico tem diversas vantagens,
uma delas € o valor reduzido do protesto
de titulos, que fica mais caro se for realiza-
do diretamente nos cartorios. O Protesta
¢ exclusivo da CDL", diz.

Com um aumento de 30% no nu-
mero de titulos protestados, no Ultimo
trimestre, o Protesta Facll € um dos ser-
VICOs mais procurados pelas empresas
que desgjam receber créditos vencidos
de inadimplentes, de acordo com o pre-
sidente.

‘O crescimento na procura pelo Pro-
testa Facil por parte das empresas mostra
gue estamos No caminho certo. Atende-
MOS ao vargjo e tambeém a outros seg-
mentos. E, para ter acesso as vantagens
do servico, basta se associar a CDL." As
empresas podem apresentar os docu-
MEeNtos para serem  protestados com
data a partir de 1° de janeiro de 2003.

Rapidez - O presidente informa que
O protesto € uma forma mais rapida para
se receber uma divida, representada por
um titulo — cheque, nota promissoria, du-
plicata — ou um documento de divida,
entre eles, contrato, senten¢a ou condo-
minio. “O valor dos cheqgues ou outros
titulos que forem pagos diretamente
no cartorio, antes de serem protestados
sdo depositados  na conta corrente e
no banco que o socio indicar.” Vicente
lembra que os documentos Ndo ficam
na entidade e, depois de protestados, 0
associado deve pega-los na CDL.

José
Brasileiro,
do Posto
Ramalho:
recuperacao
2 de 20%

dos titulos
_+ protestados

Hermes
Barros,

da Tribal
Confeccoes:
resultados

| positivos no
~ recebimento
de cheques

Titulos resgatados

Para o proprietario da Tribal
Confeccoes, Hermes Silva Barros,
que utiliza o servico desde o0 ano
passado, o Protesta Facil oferece
uma grande seguranca ao lojista,
que nao precisa ficar correndo
atras do devedor. “Estou vendo
0s resultados, porque tinha varios
cheques parados na empresa,
que ja estao sendo pagos gracas
aos protestos. Nos Ultimos trés
meses, resgatei 20% dos titulos
enviados a CDL", comenta.

O gerente financeiro do Posto
de Combustiveis Ramalho, José
Ramalho Brasileiro, que utiliza
0 Protesta Facil desde a criacao
do servico, em 2006, conta que
0 atendimento € excelente e os
funcionarios muito  competen-
tes. “Sempre que eu vou a CDL,
0S cheques j& estao separados, O
que me permite ganhar tempo.

Protesta Facil: 3218-1455

Com 0O senvico, ja recuperei os
protestos em cerca de 20%.” O
posto, segundo ele, protesta uma
meédia de 100 cheques e notas
promissorias por mes.

Reducdo - Ja o proprietario
da MF Roupas Intimas, Eduardo
de Cassio, também utiliza o servi-
co desde o inicio e confirma que
reduziu os CUstos com cobranca
e telefone depois que aderiu ao
Protesta Facil. “Antes, operava-
MOS COM oUtras empresas terceiri-
zadas, responsaveils pelas cobran-
cas, mas so tive estresse”, conta.

Ele afirma que com o Protesta
reduziu em 30% a inadimpléncia.
“Passamos a dar mais credito aos
cientes. O servico € imprescindi-
vel para minha empresa e sempre
0 indico para outras. Protestamos
uma meédia de 200 cheques e no-
tas promissorias por mes”, diz.





